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Jak prorazit na trh USA
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USA - zakladni udaje

Rust primyslové vyroby (Leden, inor 2022) 1,4%; 0,5% (FED)

Mira nezaméstnanosti ( BLS, 3/2022) 4,8 % (OECD)

Rist HDP 4 ctvrtleti 2021 (Bea) 6,9 % (BEA)
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Nejvetsi ekonomika sveta
Technologicky nejvyspélejsi
zeme sveta

Nejvetsi koncentrace
technologickych firem
Vysoce konkurencni prostredi
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Vyvoz z CR do USA (zahrani&ni obchod se zbozim)
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Nektere perspektivni obory

— Zbozi s vysSi pridanou hodnotou

— Inovativni produkty

— Velké retézce — velmi slozité, nakladne

— Trvanlive potraviny, privatni znacky

— ICT - uméla inteligence, deep learning, data science

— Elektro-mobilita, autonomni doprava

— Sportovni vybaveni, vybaveni pro volny Cas

— OZE - solarni energetika, vetrna energetika, vodikove technologie, biomasa
— Strojirenstvi

— ....Amnohé dalsi jelikoz USA ma obrovsky trh.
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Bariéery vstupu

—\Vzdalenost

—\Vysoce konkurencni prostredi
—Kulturni rozdilnost

—Vlastni standardy a schvalovaci procedury -

—Potreba novych testu, registraci, certifikaci. Nutno
zajistit predem!

—Financni a casova narocnost vstupu na trh
—Jina mentalita




Rady pro uspéesny export do USA

—Kvalitni produkt je samozrejmost
—Je treba dat duraz na:

IMARKETING |
A
IPROPAGACI!




Rady pro uspéesny export do USA

—Pripravte se na vyznamne jiné kulturni prostredi.
—Ghosting
—Telefony se nezvedaji — zaznamnik.
—Odpoved prijde jen pokud maji opravdu zajem
—Je treba reagovat rychle i kdyz proti strane to
casto trva mesice.

—Prodejce nebude delat jen za provizi
—Diametralne jina platova hladina




Rady pro uspesny export do USA
—Pripravte se na vyznamne jiné kulturni prostredi.
—Vyvarujte se nekorektnim vtipum
—Nehovorte o politice a jinych citlivych tematech
—Pozor na drahe darky
—Pozor na alkohol

—Nehovorte negativne o viastni zemi

—Slusné odmitnuti si muze Evropan vylozit jako zajem
O spolupraci.

—Rozdilné vnimani nekterych slov - ,Interesting*




Rady pro uspesny export do USA
— Pripravte komplexni strategii
— Oslovovani potencialnich klientu (telefonicky, e-mail, LinkedIn)
— Veletrhy — ucast je nutné nekolikrat opakovat
— Reklama, podpora prodeje
— Digitalni reklama (strategie, PPC kampane)
— Socialni site (strategie, finance)
— Propagacni materialy

— Doprava

— Skladovani (jsou vyzadovany dodavky ze skladu v USA —dodaci
doby, procleni)

— Jak budete resit servis a reklamace




Rady pro uspesny export do USA
—Alokujte Cloveka/tym jen pro USA

—Vstup na trh v USA je dlouhodoba zalezitost (roky)
Uspéch se nedostavi hned ¢i béhem mésicu -
Z/DROJE!

—Kratkodoba snaha, izolovany pokus nejsou efektivni
- Firmy je tfreba oslovovat opakovaneé — pripominat
sel

—Tvarte se jako americka firma - virtualni adresa, US
telefonni cislo

—Zalozeni pobocky v USA




Rady pro uspesny export do USA
—Pred oslovenim potencialnich partneru

—/Zjistéte si co nejvice informaci o firmach, kterée
budete kontaktovat

—Proc se vyplati vas produkt

\ &4 A\ 4

—Kvantifikujte — napr. kolik usetri Casu,
penez atd. Unique Selling Point.

—Upravte e-mail dle konkrétni firmy
—Neposilejte hromadné emaily




Rady pro uspesny export do USA
—Kvalitni Marketingove materialy, socialni
site, web.
—Aktualni design,
—Malo textu, One pager.

—Jednotky dle mistnich zvyklosti, OZ
(unce), pounds, cenik v USD,

—Nikdy dvojjazycne > Neprehledne




Nase sluzby

—Pruzkum trhu
—/Zjisteni konkurence.
—Cenovy pruzkum
—Zjisténi potencialnich zakazniku/partneru.
— Statistiky trhu

—Osloveni potencialnich zakazniku/partneru
—Zjisténi kontaktu na kliCové osoby
—Osloveni techto osob
—Sjednani schuzek
—Asistence pfi schuzkach




Nase sluzby
—Dlouhodoba proexportni podpora
—Organizace ucasti na veletrzich

—Pruzkum formalnich podminek nutnych pro vstup na
trh. (povoleni, registrace, certifikace)

—EXxportni inkubator
—Az 70 hodin asistencnich sluzeb CzechTrade
—Kancelarsky prostor v centru Chicaga az na 6 mésicu



CzechTrade USA - Chicago

Lubos Matéjka
Tel:+1 312 612 5896

lubos.matejka@czechtrade.cz
www.czechtrade-usa.us

Markéta Sebelova
Tel:+1 312 612 5894

CONSULATE GENERAL OF THE CZECH REPUBLIC
IN CHICAGO

205 N. Michigan Ave., Suite #1660 |

60601 Chicago, IL
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marketa.sebelova@czechtrade.cz
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CzechTrade

Ceska agentura na podporu v
obchodu Tel.: +1 312 612 5896

E-mail: lJubos.matejka@czechtrade.cz cZethTrade
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